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1.UvOoD

Preduzeée d.o.o. Zejni¢ je preduzece koje se bavi Sirokim spektrom djelatnosti, Sto je i jedan od razloga
zasto sam izabrala ovu temu za seminarski rad, odnosno tema analiza poslovanja datog preduzeca.

Namijera i cilj ovog rada je uvid u poslovanje ovog preduzeca, analiza samog poslovanja od nabavke robe
do prodaje, zatim od li¢nih odnosa radnika do rukovodenja s njima.

Preduzeée nastoji da sa vec raspoloZivim sredstvima uveéa svoj poCetni kapital, da svojim umijeéem
poslovanja osigura sebi trziSni udio, Sto je i vazna pretpostavka za uspjeSno poslovanje.

S druge strane nastoji i privuci potencijalne kupce mogu¢om marketins§kom reklamom, dobrom uslugom,
kvalitethom robom, zatim jedan od nacina privlaCenja potencijalnih kupaca je i davanje robe na kredit i
drugim povoljnim uslovima prodaje.

Za uspjesno preduzece vrlo je vazno da pored ekonomicnosti, likvidnosti, rentabilnosti da bude i
marketabilno, odnosno maksimalno okrenuto trzistu, zahtjevima i Zeljama kupaca.

Moje nastojanje u ovom radu jeste da vam dam jedan od uvida poslovanja i uspjeSnosti ovog preduzeca,
da vam dam vizionalni uvid kako ovo preduzecée funkcionira, kako i s kojim resursima raspolaze.

Jedan od nacina da upoznate ili stvorite sliku 0 ovom preduzedu je i taj da vam kroz rad ukazem teznju
samog poslovanja njihove prioritete, cilj preduzeéa ¢emu teZi menadzer ovog preduzeca, njegovo li¢no
videnje uspjeSnosti poduzeca, ta je to za njega vazno u samom poslovanju, kako i na koji nacin vrednuje
i raspolaze s ljuskim resursima, koje nacine poslovanja on preferira, da li odluke u preduzecéu donosi sam
kao rukovodioc preduzeca ili se pak savjetuje sa svojim raspolozivim kadrovima.
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